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Man kennt es: Einer am Tisch schwingt 
die ganze Zeit Reden. Nur auf  ihn zu rea-
gieren, ist aber taktisch nicht klug. Die 
schweigenden Zuhörer:innen können eher 
zum Nachdenken angeregt werden. Frage 
sie gezielt nach ihrer Meinung oder Erfah-
rung, vielleicht findest du so Unterstützer. 
Und wenn jemand am Tisch ein wir-
kungsvolles Argument nennt, greife es 
einfach nachher nochmal auf. Denn wer 
argumentiert schon gern allein gegen den 
Rest der Welt? 

Tipp #7:  

Verbündete suchen 

„Kathi, was sagst 

du denn als Leh-

rerin dazu?“

Parolen        Parieren 

„Klimawandel 

gibt es nicht!“  


